
PROGRAMME

1. Les principes fondamentaux liés aux contrats
• Principes essentiels 
• Les différents types de contrats

2. La négociation précontractuelle
• Définir le périmètre des négociations

• Pré contractuelles
• Contractuelles

3. La rédaction du contrat
• Critères de validité d’un contrat
• Le contenu
• Effets 

4. Exécution
• La bonne exécution du contrat
• En cas d’inexécution du contrat (recours 

pour le faire exécuter/médiation…)

Rédaction et négociation de contrats

OBJECTIFS PÉDAGOGIQUES
• Comprendre la règlementation sur la rédaction 

et la négociation de contrats
• Connaître les spécificités liées aux négociations 

précontractuelles
• Identifier les répercussions de cette évolution 

réglementaire et les encadrer 

COMPÉTENCES VISÉES
• Maîtriser la nouvelle réglementation et ses obligations 
• Savoir identifier les mises en conformité avec la nouvelle 

réglementation et en respectant les obligations liées 
au domaine d’activités

PRÉREQUIS
• Cette formation ne nécessite pas de prérequis

PUBLIC
• Directeur juridique, juriste
• Personnes en charge de la compliance
• Collaborateurs des affaires règlementaires

7 MARS 2023 1 JOURNÉE
*1 000€ HT 
PAR
PARTICIPANT

DATES DURÉE TARIF

* À partir de 3 participants du même organisme : 
900 € HT / participant
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